


売り子✖〇〇〇で笑顔満開に！

人と人が繋がる🌸
をコンセプトに日々活動を行っています。

会社概要

基本情報

社名　　　SAKURA　BLOOM

業種　　　サービス業

創業　　　2025年4月

代表　　　齋藤　桃子

【SAKURA BLOOM 】は、球場でお客様に

元気と笑顔を届ける「売り子」の力を活かし、

さまざまなサービスと掛け合わせ、

新しい価値を生み出す企画・イベントを

提供しています。
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事業概要

コンセプト

SAKURA BLOOM は、スキルを持った売り子 OG、また応援してくれていたファン が活躍できる場として、

【SAKURA BLOOM Connect】（通称:SBC）、【SAKURA SERVICE Mentor】（通称:エスメン）を立ち上げました。

キャリア支援とコミュニティ形成を通じ、経験者のセカンドキャリアを実現します。

ビール売り子として培った接客・販売スキル、球場現場で経験を持つ仲間たちが、

今後のキャリアアップと社会貢献を目指すため、共創の輪を広げることを目的としています。

「売り子✖〇〇〇で笑顔満開に！人と人が繋がる🌸」という理念のもと、

ビール売り子の経験を持つ方々の特殊な環境で培われた接客スキルや販売ノウハウを最大限に引き出し、

新たなキャリアステージを支援し、その価値を社会に広げていきます。

事業概要

設定背景

ミッション



輝いていた日々

球場でビールを注ぎ、お客様の笑顔を作り出していた充実の時間

新たな挑戦

培ったスキルと経験を活かし、次のステージへの一歩を踏み出す決意

花開く未来

仲間との共創により、新たなキャリアで再び輝き始める姿

　元ビールの売り子として現場で輝いた日々から、セカンドキャリアとして新たな未来に挑む物語。

過去の栄光、時には挫折を経験しながらも、その経験を糧に再び立ち上がる。

SAKURA BLOOM は、そんな「経験が未来を切り拓く」 ストーリーを大切にしています。

YouTubeやInstagramなどのSNSで、今後OGのインタビュー動画や活動の映像、ライブ配信を通じて、

リアルなブランドストーリーを発信し、温かい共感の輪を広げていく予定です。

ブランドストーリー



座談会・モニタリングサービス

売り子やOB/OGを対象に、座談会やモニタリングを実

施し、改善案や新サービスのフィードバックを収集しま

す。

ドリンク飲み放題プラン

イベント会場での飲み放題サービスを

冷却倉庫の有無で選択可能。

パーティーやフェス、展示会などで活用できます。

大型イベントプラン

大型イベント向けに、Sakura Serviceの売り子スタッフ

の派遣と現場サポートを提供。

販売活動、接客、イベント運営をサポートします。

PR活動支援プラン

企業向けに、SNSやオンラインキャンペーン、イベン

トでのプロモーション支援を実施。

広告企画やPR戦略をサポートします。

　その他にも、成果報酬型のレベニューシェアサービスとして、参加者の売上や

イベント成果に連動したポイント還元、収益分配制度を導入しています。

　SBCとしての配分、Mentorへの還元、利用者へのポイント還元など、具体的な

収益配分モデルを設計しています。

サービス内容



Sakura Service（元ビール売り子経験者）
セカンドキャリアを模索する主要ターゲット

SS Mentor（エスメン）
後輩支援に意欲的な経験者層やSS推しのファン層

イベント主催者・企業
PR活動、マーケティング、販売支援を必要とする顧客

　市場分析によると、推し活文化を背景に、SNSを利用して若年層～30代の大幅な支持を得ています。

特にInstagramやTikTokなどのビジュアル重視のSNSでの発信が効果的であることがわかっています。

ビール売り子の経験という独自のスキルセットは、一般のアルバイト派遣企業との差別化要因として有望です。

接客スキルの高さ、臨機応変な対応力、チームワークの強さなど、球場という特殊環境で培われた能力は、

様々なイベントやプロモーション活動で高く評価されています。

ターゲット顧客・市場分析



サービス利用料

座談会、イベント派遣、PR支援などの

固定料金・出来高報酬

レベニューシェア

参画者の売上に連動した成果報酬型の収入

広告・スポンサー収入

SNS・オウンドメディアでのプロモーション連携
ポイントシステム

Mentorが紹介活動で獲得したポイントの活用

　SAKURA BLOOM の収益構造は多角的に設計されています。

基本となるサービス利用料に加え、成果に応じたレベニューシェアモデルを導入することで、

参加者全員がメリットを感じられる仕組みを構築しています。

　特にポイントシステムは、 Mentorが紹介活動で獲得したポイントを、 SSへのチップまたは自身のサービス利用料に充当可能とする仕組みで、エコシステ

ムの持続的な成長を支えています。これにより、単なる派遣業務を超えた、コミュニティ価値の創出と循環を実現しています。

ビジネスモデル・収益構造



SAKURA BLOOM 一般派遣企業

　主な競合として、大手イベント派遣企業、一般的なアルバイト派遣会社、キャリア支援サービスなど
が挙げられます。既存競合は販売派遣業務にとどまる傾向があり、
コミュニティ形成や後輩支援という点で弱みがあります。

　SAKURA BLOOMの差別化ポイントは、球場で鍛えられたビール売り子の高い接客スキルと実績を
持つOB/OGのネットワーク、OB/OG同士の強い絆とMentor制度による後輩支援、「SAKURA BLOOM 
Connect」というブランド名と桜が咲くように笑顔と希望を提供するというメッセージ性、そして伝統的な派遣業務に
加えたレベニューシェアやPR支援を通じた多角的な収益モデルにあります。

◆運営チーム：SAKURA BLOOM
↳元ビール売り子　OB／OGプラットフォーム
　　 
◆特徴:
　・リーダー: 桃子（元球場ビール売り子）
　・メンバー: 同期の元球場スタッフ８名

◆強み：
　1. 群衆マネジメント経験   
　2. イベント運営スキル   
　3. チームワーク    
　4. 高いコミュニケーション能力

◆役割:
　・イベント企画・実行
　・顧客エクスペリエンス設計
　・SNSマーケティング
　・販売促進・広告宣伝  
彼女たちの球場での経験が、活性化戦略に
革新的なアプローチをもたらします。

競合分析と差別化ポイント



Instagram戦略

　ビジュアル重視の投稿、ストーリーズ、リールを活用。

OB/OGの懐かしい写真、現役メンターのインタビュー、イベント模様を発信。

特定のハッシュタグ（例：「 #うり交流会」「#SakuraBloom」）で連動させます。

X（旧Twitter）／　Threads戦略

リアルタイムな情報発信、スレッド投稿、スペースでの座談会や Q&Aを実施。

企業や業界キーマンへのリツイートも狙います。即時性と拡散力を活かした情報発信を行い

ます。

TikTok・YouTube戦略

TikTokでは短尺でエンタメ性の高い動画、チャレンジ企画や短いストーリー動画でバズを狙

います。YouTubeではドキュメンタリー風座談会動画、成功事例のインタビュー、イベントレ

ポートなど、深掘りコンテンツを配信します。

オフライン連動

定期的なOB/OG交流会、キャリアセミナー、イベント開催によるネットワーキングの強化。イ

ベント参加者の声や体験談を動画・ブログで発信し、 SNSとの連動を強化します。

　各SNSのエンゲージメント指標（いいね、コメント、シェア、リンククリック数）や応募件数、

コンバージョン率などを定期的に分析し、効果的な施策の拡大・改善を図ります。オンラインとオフラインの

施策を連動させることで、より強固なコミュニティ形成と認知拡大を目指します。

マーケティング・集客戦略



Instagram活用

ビジュアル重視のプラットフォームとして、

美しい写真や動画を中心に展開します。

• ビール売り子の日常や活躍シーンの投稿

• ストーリーズでのリアルタイム配信

• リールを活用した短尺動画コンテンツ

• ハッシュタグキャンペーンの実施

X（元：twitter）活用

リアルタイムに情報を発信、Q&Aなどの投稿し、即時

性と拡散力のある情報発信を行います。

• リアルタイムで情報拡散

• ターゲットに直接リーチ可能

• 売り子あるある等で興味を惹きつける

• 企業向け情報の発信

YouTube活用

深掘りコンテンツを配信し、ブランドの

核となる価値を伝えます。

• ドキュメンタリー風座談会動画

• 成功事例のインタビュー

• イベントレポート

• キャリア支援に関する教育コンテンツ

各SNSの特性を活かしたコンテンツ戦略を展開することで、ターゲット層に合わせた効果的な情報発信を実現します。

また、SNS間の相互連携を図り、ユーザーの回遊性を高めることで、エンゲージメントの向上とコミュニティの活性化を目指します。

特に「推し活」文化を取り入れたファン参加型企画や、ライブ配信とイベントの連動施策は、コミュニティの結束力を高める重要な要素となっています。

SNS活用施策詳細



全国展開

各地域のビール売り子OB/OGをネットワーク化し、

地方から都市へとサービスエリアを拡大

グローバル化

日本の接客文化を海外に展開し、国際的なイベントでの活躍の場を創出

3 教育プログラム拡充

キャリア支援、接客スキル向上のための体系的な教育システムの構築

パートナーシップ強化

企業、イベント主催者との長期的な協力関係の構築と新規事業の共同開発

　SAKURA BLOOM は、継続的なコミュニティ強化を通じて持続的な成長を目指しています。

　定期的な交流イベント、オンラインセミナー、情報共有プラットフォームの進化と連携強化により、メン

バー間の絆を深め、新たな価値創造につなげていきます。

　キャリア支援、教育プログラム、SNSプロモーション、PR活動支援などのサービス拡充を計画、

ビール売り子の経験を持つ方々の可能性をさらに広げる取り組みを進めます。

　これらの成長戦略により、SAKURA BLOOMは単なる人材派遣サービスを超えた、新たな価値を

提供するプラットフォームへと進化していきます。

将来の成長戦略・今後の展開



代表取締役

元ビール売り子としての経験を活かし、

【SAKURA BLOOM 】を設立。

「経験を未来につなげる」という理念のもと、多くの売

り子OGのキャリア支援に取り組んでいます。また、売

り子とファンをつなぐ

マーケティングチーム

SNS戦略の立案・実行から、イベント企画、PR活

動まで、幅広い領域でSAKURA BLOOM のブラ

ンド価値向上に貢献しています。

運営チーム

イベント運営、メンバーサポート、教育プログラム

の実施など、SAKURA BLOOM の日々の活動を

支える中核チームです。

企業メンバー



資料請求

詳細な事業説明資料やサービス内容の詳細資料をご希望の方は、公式サイトのフォー

ムからお申し込みいただけます。

サービス相談

具体的なサービス内容や料金についてのご相談は、電話またはメールにてお気軽

にお問い合わせください。

SNSでのご連絡

各SNSの公式アカウントでも、ダイレクトメッセージにてお問い合わせを受け付け

ております。最新情報の確認にもぜひご活用ください。

お問い合わせは、公式サイトの問い合わせフォーム、

メールアドレス（momokosaito59@gmail.com）にて受け付けております。

また、各SNSの公式アカウントも下記QRコードからアクセスいただけます。

SAKURA BLOOMに関する詳細情報や最新のイベント情報は、公

式サイトやSNSで随時更新しておりますので、ぜひチェックしてくださ

い。

皆様からのお問い合わせを心よりお待ちしております。

お問い合わせ

mailto:info@sakurabloom.connect.jp


商標権取得

SAKURA BLOOM およびSakura Service関連の

名称・ロゴについて登録済みの商標を取得してい

ます。これにより、ブランドの独自性と信頼性を保

護し、安心してサービスをご利用いただける環境

を整えています。

SNS投稿ルール

各SNS上での投稿内容が、権利侵害や個人

情報の漏洩等の問題を避けるための明確なガ

イドラインを設けています。メンバー全員がこ

のルールを理解し、安全なコミュニティ運営を

心がけています。

内部運用体制

グループチャットやチェックリストを活用した運用体制を整備し、投稿から決済までスムーズなユー

ザー体験を保証しています。定期的な内部監査と改善活動により、常にサービスの質の向上に努め

ています。

　SAKURA BLOOM では、ブランドの保護と安全な運営を最優先事項として取り組んでいます。

商標登録によるブランド保護、明確な SNS投稿ガイドラインの策定、そして効率的な内部運用体制の構築

により、ユーザーの皆様に安心してサービスをご利用いただける環境を整えています。

　また、個人情報保護方針の策定と遵守、定期的なセキュリティ研修の実施など、情報セキュリティ面での

取り組みも強化しています。これらの取り組みにより、 SAKURA BLOOM は信頼性の高いプラットフォー

ムとして、持続的な成長を目指しています。

商標・権利保護と安全運営について



まとめ：SAKURA BLOOM の価値提案

コミュニティの力

ビール売り子OB/OGの強固なネットワークと絆

を活かした、温かみのあるサポート体制

高品質なサービス

球場で培われた接客スキルと経験を活かした、

他にはない質の高いサービス提供

成長機会の創出

セカンドキャリアとしての新たな可能性と、継続

的な学びの場の提供

Win-Winの関係構築

企業、メンバー、利用者すべてが満足できる、持

続可能なビジネスモデル

　この事業説明資料は、SAKURA BLOOM の独自性と差別化ポイント、そして各プランの具体的な内容を明確に示し、投資家、協賛企業、パートナー、また利

用者に向けた説得力あるプレゼンテーションとなります。

　私たちは、ビール売り子の経験を持つ方々の可能性を最大限に引き出し、新たな価値を社会に提供することを使命としています。

SAKURA BLOOM は、単なるビジネスを超えた、共創と成長のプラットフォームとして、皆様とともに歩んでいきます。

これからの展開にどうぞご期待ください。


